,.1'
o
b
e
&
R

-
" L]
L

4

L

%
re

E]
N

Yé)1._2013 o
~ ﬁ; | - sk
™ al o)
B
.1
—

REVISTA PROMOTIONALAJOHN DEERE FORESTR

i

d Cu

A

Productivi
ridicat

Mminim
E

-
.



forestie
“Kone
m




iN PADURE

Regiunea Savonia
de Nord din Finlanda,
situata la aproximativ
63 grade latitudine
nordica.

CE?

Prezentarea sistemului
PPC al companiei John
Deere pentru reducerea
costurilor operationale
si cresterea rapida a
productivitatii.
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DE CE?
Avantajul PPC: dozarea graduala, in mod corect,
a puterii utilajului. Puterea nominald maxima
pentru recoltarea bustenilor mari, mod de lucru
optimizat si mod de lucru economic pentru
sarcini mai mici. Rezultat: costuri operationale
dimininuate.
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UTILAJE?

Harvester-ul John Deere
1270E IT4 cu noul
sistem de control pentru
procesarea puterii (PPC)
in actiune pentru 300+
ore.
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Editorial.

ESENTA DEDICATIEI

SI INOVARII

Compania John Deere a fost recent nominalizata de catre
fundatia Thomson Reuters ca unul dintre cei mai mari inovatori
globali la nivelul anului 2012. Programul acorda distinctii,
corporatiile si institutiile a caror esentd se bazeazd pe inovatie,
comensurata printr-o serie de mdsuratori ale gradului de
inovare ale patentelor.

Perfect adevarat. Inovatia std la baza companiei John Deere.
Dar mai exista inca ceva.

Compania John Deere este dedicata parteneriatelor pe
termen lung cu clientii sai — succesul si profitabilitatea unui
proprietar al utilajelor John Deere reprezintd o0 mare onoare
pentru noi. Ambitia noastra este aceea de a oferi solutii
complete pentru un anumit domeniu de aplicatie pentru a
ajuta afacerile clientilor, devenind astfel mai productivi si mai
eficienti.

Si chiar mai mult.

Stam de aceeasi parte cu clientii nostri. Cititi, de exemplu,
despre proiectul interesant de cooperare cu clientul nostru
suedez MKP-Dunberg: expertii companiei John Deere i-au
ajutat pe operatorii clientului sa-si regleze fin harvester-ele
si sd-si Imbunatdteasca tehnicile de lucru pentru a creste
productivitatea, fard alte eforturi suplimentare. Verificati cu
dealer-ul vostru datele TimberLink si veti constata cat de mult
pot influenta tehnicile deducru productivitatea totald. Gradul
de constientizare a detaliilor poate face adevarata diferenta.

Aceasta revista contine articole despre noile solutii inova-
toare: controlul procesarii puterii (PPC) pentru a oferi putere
cand aceasta este necesara pentru bustenii de mari dimensiuni
si mai putind putere pentru cei de diametre mai mici, noul
sistem de control al bratului SBC, pentru a eficientiza functio-
narea forwarder-elor John Deere, a le face mai confortabile si
mai precise si noul pachet de software TimberOffice 5.0 care te
scuteste de efortul de a mai apela telefonic si de a vizita zilnic
utilajele.

Toate acestea sunt mijloace adevarate care vd ajutd sa mariti
productivitatea si eficienta.

Si asta nu e tot! Ramaneti alaturi de noi pentru a auzi si alte
noutati In viitorul apropiat.

Succesul vostru reprezinta afacerea noastrd.

-
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Elina Suuriniemi
Editor Sef

JOHN DEERE

EFORT MAI MIC,

PRODUCTIVITATE
MAI MARE

Operatorii cu experienta ai
harvester-elor companiei MKP-
Dunberg AB stiu cum se face.

Noua generatie

TIMBEROFFICE
SUITE

Gestionarea centralizata
a marilor flote si cateva
comparatii.

_11 Idei puse in practica: Controlul
puterii de procesare ofera forta bruta
atunci cand este nevoie. _14 Facil:
Utilizati rolele adecvate si setarile de
presiune ale capului de procesare
pentru harvester._15 Pasiune: Mai
eficient, mai precis si mai confortabil
- Noul sistem de control al bratului
SBC. _20 Pregatit si functional: Ziua
de reglaj este un moment important
pentru antreprenorul forestier german
Alois Dreps._24 Opinii: Presedintelui
AFCO, Marylene Pinlet i s-a decernat
Premiul pentru Excelenta printre

Dealeri 2012 din partea companiei y
John Deere; Parteneriat John Deere cu ‘
biatlonista Kaisa Makaranen;
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TEXT SI FOTOGRAFII DE BO BACKSTRGM

Productivitate ridicata,

EFORT MINI

Poate creste cu adevarat productivitatea fara a creste efortul
Operatorii experimentati ai harvester-elor stiu cum se poate r

A\

n momentul lansirii proiectului, s-au cules da-

tele de pe utilaje si s-au analizat datele tehni-

ce de bazd din punctul de vedere al producti-

vitdtii. Au fost verificate reglajele presiunii hi-

draulice si configuratia feristriului / capului
de procesare, ca de exemplu timpii de tdiere sau viteza
motorului ferdstriului.

In timpul celei de-a doua vizite efectuate la fa-
ta locului, s-au analizat tehnicile de operare ale
personalului. Scopul a fost mai degraba acela de a
oferi recomandari cu privire la, de exemplu, utili-
zarea corectd a bragului utilajului, decat acela de a

scoate in evidentd diferiti operato
oferit deasemenea si sfaturi practi
dul de operare mai eficient al util
ea ce priveste eficientizarea cons
bustibil.

Chiar daci la inceput renuntar
ceiuri a parut putin dificild, operai
seama ci recomandarile tehnice p
entizarea importantei imbunatdgi
personale de operare au reprezent
tiv.



Reuniunea de prezentare. De la stanga: Mats Gustafsson de la
compania John Deere Forestry AB, Erik Ostergren si Leif Johansson de
la compania John Deere Forestry AB, Per Mellberg, Jonas Carlsson,
Johan Svensson, Niklas Turku, Leonard Hultgren, Henrik Holmstedt,
Martin Sander, Mikael Kall, Alexander Evertsson si Hakan Dunberg de
la compania MKP-Dunberg AB. Cu spatele spre aparatul de fotografiat

se afla Erik Kindlund de la John Deere Forestry AB.

OBIECTIVELE PROIECTULUI, PE SCURT

Cresterea productivitatii / productiei, fara marirea

efortului operatorului.
Costuri mai mici.
Consum mai mic de combustibil.
Mediu de lucru imbunatatit.
Actualizari tehnice.

Cunostinte sporite despre reglajele utilajului.

HARVESTERE UTILIZATE

« Trei harvestere JD 1170E si un harvester JD
1470E.

OPERATORI utilaj 1170E

+ Johan Svensson - Mikael Kall.

» Alexander Evertsson - Martin Sander.

+ Jonas Carlsson - Per Mellberg.
OPERATORI utilaj 1470E

» Henrik Holmstedt-Leonard Hultgren.

Tehnici de operare / reglaje fine ale utilajelor
— 3,41 sec. / REZULTAT: ECONOMISIREA ANUALA A 687 ORE DE LUCRU

O crestere a eficientei de 3,41 secunde pe arbore proce-
sat poate parea putin, dar la nivel anual efectul este unul
spectaculos pentru toate cele patru harvestere. Benefi-
ciul total de 687 ore a rezultat din reducerea timpului de
selectie pe arbore (291 ore) si din scurtarea timpului de
procesare (396 ore).

Reglajul fin tehnic a avut un impact asupra rezulta-
telor, mai ales ca urmare a taierii mai eficiente. Efectul
repetitiv al scurtarii ciclurilor de taiere cu ferstriul, cu
doar cinci sutimi de secundi produce economii impor-
tante. 700 000 de sectiondri transversale pe harvester pe
an duce la o0 economie de pani la 7,7 ore pe harvester.

Tehnicile de operare s-au dovedit a fi chiar mai im-
portante. Proportia timpilor neproductivi, in cazul har-

vesterului 1470E, misurati cu ajutorul sistemului Tim-
berLink inainte de inceperea proiectului, era de doar 12,1
%, cu toate acestea operatorii au reusit aceastd proportie
cu 2 procente.

Timpul de operare al bratului a fost redus de la 36,3
% la 33,1%, ceea ce este extrem de benefic pentru pro-
ductivitate si pentru consumul de combustibil. Timpul
pierdut cu selectia arborelui a fost scurtat, printre alte-
le, reducerea timpilor necesari pentru degajare; procesa-
rea s-a realizat mai eficient prin cresterea performantelor
operatilor de tdiere. Prin raportul mai mic alocat operi-
rii bratului, productivitatea harvester-ului 1470E a cres-
cut cu 8 arbori pe ori.

CRESTEREA PRODUCTIEI: +28 588 m*/ AN

Economia de 687 ore, explicatd mai sus, a permis o
crestere semnificativd a productiei. Prin sciderea tim-
pilor neproductivi, a rimas mai mult timp pentru pro-
ductie. Cresterea productiei anuale pentru toate ce-

le patru harvestere a fost de 28 6oo metri cubi materi-
al lemnos.

Toate harvesterele au reusit si doboare astfel mai mulgi
arbori pe ori. In ciuda unei medii ceva mai mici de ar-
bori prelucrati in timpul proiectului pentru 1170E, uti-
lizat pentru ririrea arborilor de dimensiuni mai mici, si
productia acestui utilaj a crescut semnificativ. Numdrul
arborilor doborati pe ord a crescut de la 78 la 93.
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Idei puse in practica

“Rezultatele reflecta
productivitatea combinata
a tuturor celor patru

1/4
harvestere. Volumul mediu de arbori

Tn timpul derularii proiectului, s-au inregistrat urmatoarele

con sumu I de com busti bil - abateri ale volumului mediu de busteni fata de media

3 anuala. Cifrele se refera la metri cubi de material lemnos cu
0I08 I/m scoarta.
Eco N OM I E 1 6 65 1 €/AN Media anuala Pe perioada proiectului
1170E 0,13 m? 0,12 m?
3 3
HARVESTER-ELE cu setirile reglate fin si timpi de lu- iU R
. N 4 . 1170E 0,19 m? 0,15 m?
cru mai mici si-au scizut consumul de combustibil cu o
X 4 A 1470E 0,57 m? 0,60 m?
medie de 0,08 | per metru cub de material lemnos do-
borat. Raportul mai mic dintre timpul de lucru al bragu- Volumul de arbori pentru unul dintre harvester-ele 1170E
lui si timpul neproductiv cAt si presiunea hidraulica re- din perioada proiectului a fost usor mai mic decat media

anuala. Au existat si abateri punctuale mai mari, in ambele
sensuri, pentru alte doua harvestere 1170E, dar acestea
s-au echilibrat in momentul analizarii cresterii totale a
productiei. In cazul harvester-ului 1470E, abaterea dintre
media inregistrata in perioada derularii proiectului si
media anuala a fost micd. Toate cele patru harvestere au

doborat peste 725 000 arbori si au realizat aproximativ 2,8
tere ale ciror volum mediu de arbori era comparabil cu S s,

glatd optim va conduce la 0 economie de combustibil.
In plus, modificarea motorului feristriului a condus la
imbunitatirea vitezei de taiere cu 0,13 sec pe tdiere trans-
versala.

Schimbirile au dus la economisirea anuali a 25 ore de
lucru si 500 I de combustibil. Pentru cele doua harves-

media anuald, consumul de combustibil pe metru cub

doborit a scazut cu 9 si 15,5 procente.

1470E
DISTRIBUTIA TIMPULUI DE FUNCTIONARE A UTILAJULUI

Inainte de In timpul

proiect proiectului

B Timp de procesare 3932 h 47,7 % 30,0 s /arbore M Timp de procesare 1156 h 29,2 s/arbore
Timp de functionare brat  299,2 h 36,3 % 25,3 s/arbore Timp de functionare brat 729 h 33,1 % 20,7 s/arbore
Timp de conducere 319h 39% Timp de conducere 93h 42 %

W Alti timpi 994 h 12,1 % 7,6 s/arbore W Alti timpi 22,7h 10,3 % 5,8 s/arbore
Timp utilaj 823,7h 100% Timp utilaj 220,5h 100 %

CU m se Cite§te ta bel u I? trebuie mentinut cat mai mic, astfel incat acesta sa nu scada

Timpul de procesare se refera la timpul utilizat pentru productivitatea si sa nu conducd la costuri excesive ale

doborare si procesare. El ar trebui sa constituie cel mai mare combustibilului. Alti timpi se refera la timpii neproductivi ai

timp posibil din timpul total de operare a utilajului. In acelasi utilajului. Cifrele din coloanele din dreapta reflectd proportia
timp, scopul este acela de a avea un timp de procesare cat timpului de procesare, a timpului de functionare a bratului si

mai mic pentru un arbore. Timpul de functionare al bratului a altori timpi pentru un arbore.




Proiectul ii ajuta pe operatorii com-
paniei MKP-Dunberg AB, Henrik
Holmstedt si Leonard Hultgren, sa
aiba o productivitate mai mare si un
consum mai mic de combustibil per
metru cub de arbore doborat.

1470E

FFORT MINIM )
S| PRODUCTIVITATE RIDICATA

O crestere a productiei
poate fi atinsa cu mai pu-
tin efort, confirma opera-
torii Henrik Holmstedt si
Leonard Hultgren, de la
compania suedeza MKP-
Dunberg AB.

TEXT DE BO BACKSTROM
FOTOGRAFII DE BO BACKSTROM SI VESA ESKOLA

crestere a productiei poate fi atinsd cu mai putin efort,
confirmi operatorii Henrik Holmstedt si Leonard Hult-
gren, de la compania suedezi MKP-Dunberg AB.
Ne-am intilnit cu Henrik Holmstedt si Leonard Hult-
gren in afara orasului Ydrefors, in regiunea Ostergot-
land de Sud, unde cei doi doborau doi molizi giganti situati pe margin-
ea drumului. Hultgren dobora arborii cu ajutorul unui feristrdu cu lant, in
vreme ce Holmstedt ii sustinea cu bragul si cu capul utilajului.

“Nu ne putem liuda in acest moment cu o crestere a productivitigii” ne-
a spus Holmstedt cu zAmbetul pe buze dupi ce a procesat si ultimul mol-
id urias.

“Ar fi fost o nebunie si incercim procesarea acestor arbori cu harvester-
ul. Molizii uriasi sunt prea mari, chiar si pentru un 1470E.”

In conditii normale, Holmstedt si Hultgren lucreazi eficient. Chiar si
asa, ca rezultat al proiectului comun al companiilor MKP-Dunberg si John
Deere, productivitatea acestui utilaj a crescut.

In ceea ce priveste volumul mediu al bustenilor prelucrati, diferenta
dintre media anuali (0,57) si volumul mediu din perioada de derulare a
proiectului (0,60) este una neglijabild. Cu toate acestea, practic a ficut ca
cei doi s aiba timpul necesar pentru a mai doborf inci opt arbori pe ora
fata de perioada trecutd. Totusi, ritmul de lucru pirea mai putin alert.

“Fara nicio indoiala, nu este nimic ciudat aici. Cea mai mare parte a cresterii l )
productiei se datoreaza faptului ci suntem mai atenti la felul in care conducem
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utilajul. Producem mai mult, cu mai pugin
efort,” ne-a spus Hultgren.

Schimbari mici, rezultate mari
La inceputul proiectului, cAnd am ana-
lizat datele furnizate de sistemul Timber-
Link, a fost dificil si ne imaginim mo-
duri prin care s-ar putea diminua timpii
neproductivi, si asa mici, de doar 12,1%.
Cum au reusit si-I scadi la doar 10,3%?
_ “Atentia sporitd, acesta este raspunsul.
In momentul in care scapi de acesti mi-
ci timpi neproductivi, vei avea rezultate
bune,” a observat Holmstedt.

Intr-adevir, conform raportului Tim-
berLink, timpul de functionare al utilaju-
lui este compus din timpul de procesare,
timpul de functionare a bratului, timp de
conducere si alti timpi. Cind compardm
distributia timpilor utilajului, inainte si
in timpul derularii proiectului, devine
evident faptul ci timpul de procesare
creste si timpul de functionare a bratului
scade. Rezultatul se traduce in cresterea
productivititii.

“Instructorul companiei John Deere,
Erik Ostergren si tehnicianul districtual
Mats Gustafsson ne-au oferit citeva sfa-
turi practice, detalii privind unele reglaje
fine,” a remarcat Hultgren apreciativ.

Unul dintre scopuri era acela de a
scddea timpul de functionare a bragului.
Acesta a fost atins printr-un numir de
mici mdsuri, cum ar fi evitarea deplasirii

inutile a bustenilor si procesarea arbore-
lui pe latura pe care acesta urma si cada.

“Lucrul se desfisoard mai bine atun-
ci cAnd operatorul isi face o planificare
din timp, cu cel putin trei, patru arbori
inainte. Daci arborii sunt doborati in or-
dinea corectd, nu veti mai pierde timpul
cu descilcirea varfurilor ridacinilor ar-
borilor mai tineri printre arbugti/ldstare/
vreascuri atunci cAnd se lucreazi arbo-
rii mari.”

Productivitate prin reglajul fin al
detaliilor

Hultgren ne-a mirturisit ci apreciaza
foarte mult rapoartele oferite de sistemul
TimberLink.

“Existd foarte multe detalii mirunte
care pot fi imbunititite doar cu putin
mai multd atentie. In mod particular, un
timp de functionare a bragului mai mic,
reduce semnificativ efortul pe care opera-
torul il depune in cabind.”

“E cu adevirat de apreciat ci se pot
obtine atitea informatii prin simpla uti-
lizare a sistemului TimberLink,” ne-a
confirmat si Holmstedt.

Operatorii si-au modificat tehnicile de
operare si prin alte cii. De exemplu, au
redus utilizarea capului utilajului pentru
degajare. In loc de a intoarce utilajul, este
mai ingelept sa se creeze o stivi.

“Ca operatori de harvestere, trebuie
sd facem uneori compromisuri in favoa-

“Unele mici reglaje
au fost aduse asupra
harvester-ului 1470E,
dar cel mai impor-

tant motiv care a dus
la cresterea produc-
tivitatii a fost modi-
ficarea tehnicii de
operare.”

rea transportului de busteni. Oricum,
pretul pe care-l implicd drumul este pani
la urma factorul determinant,” a remar-
cat Hultgren.

“Un alt aspect si acela cd bustenii ar
trebui si atragl atentia proprietaru-
lui pimantului. Asta poate insemna ca
doborim citiva arbori mici care ar cos-
ta 0 sumi destul de mare pentru a fi
manipulati cu capul harvester-ului.

“Proiectul a fost unul foarte fructuos
si l-am privit mai mult ca pe un proiect
de colaborare decat pe unul de formare
profesionald” a continuat acesta, avind si
acordul colegului sau. ¢



Economie de combustibil si produci\ivitate imbunatatite,
concomitent cu puterea de procesare impresionante?
Noul sistem de control al puterii de procesare (PPC) al companiei
John Deere face posibil acest lucru printr-o simpla apasare de buton.

TEXT REALIZAT DE KIMMO KIIMAILAINEN
FOTOGRAFII DE JOHANNA KOKKOLA
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e pérere aveti despre reducerea consu-
mului de combustibil in acelasi timp
cu mentinerea puterii optime de pro-
cesare? Sund cu adevirat atractiv i cu
noul sistem PPC al companiei John
Deere a devenit usor de realizat. Api-
sati doar pe buton si alegeti nivelul optim de putere,
pentru fiecare operatie in parte! Sistemul PPC integrat
in software-ul TimberLink se ocupa in continuare de
restul, economisind combustibil si reducind costurile
operationale totale, oferindu-i insa operatorului pute-
rea necesard pentru a atinge toate performantele bine-
cunoscute ale utilajelor John Deere.
Ideea de bazi din spatele sistemului PPC este una
foarte simpli: controlul puterii de procesare va ofe-
rd putere mare atunci cAnd aceasta este necesard pentru
procesarea bustenilor de mari dimensiuni, fird a o con-
suma insd inutil in cazul operatiilor de ririre. Nu e vor-
ba de stiinga rachetelor; e ceva ce se intdmpla si in via-
ta cotidiand: puteti rupe cu usuringa o scobitoare doar
cu ajutorul degetelor dar aveti nevoie de ambele maini
pentru a rupe o creangi mai groasd — adicd, intuitiv agi
ales nivelul optim de putere, in functie de sarcina.
Acum, puteti face acelasi lucru si in padure. Prin
apasarea butonului PPC, localizat in partea stingi a
tastaturii, puteti alege unul dintre cele trei niveluri di-
ferite (vezi caseta cu informatii). Si asta e tot. In timpul
procesirii, sistemul va adapta automat puterea hidrau-
lica in functie de specia de arbore si de diametrul con-
cret al acestuia. Sistemul PPC asigura niveluri stabile
ale presiunii pentru diferite functii simultane. Rezulta-
tul se va vedea imediat in cabin, si mai tirziu, in pro-
ductivitatea total.

Avantaje semnificative

Teste riguroase au demonstrat deja cd avantajele utili-

¢4 Apasati butonul. Sis-
temul PPC este unul
foarte usor de operat
deoarece acum exista
doar un nou buton in

“Acum va vor ramane
mai multi bani in

buzunare.”

Operator Juha Reinikainen

zdrii sistemului PPC nu se vid doar pe hartie. Heik-
ki Yijild de la compania forestiera finlandezd Kone-
Yijild Oy si-a petrecut deja 500 de ore de lucru pe un
harvester 1270E T4 echipat cu sistem PPC. Conform
declaratiilor sale, rezultatele sunt convingitoare.

“Sistemul PPC va oferi o productivitate sporiti si o
economie mai mare. Sistemul face posibil ca un opera-
tor sd-si reducd consumul de combustibil cu aproxima-
tiv zece procente.”

“Acesta este un utilaj cu adevirat puternic, dar nu tot
timpul este nevoie de intreaga putere a acestuia. Utili-
zand un nivel PPC mai scizut, operatorul poate cres-
te randamentul fiecirui litru de combustibil consumat,
reducind astfel costurile operationale si imbunatitind
productivitatea totald,” estimeaza Yijald.

Operatorul Juha Reinikainen, angajat al compani-
ei forestiere finlandeze Koneteko Pitkinen Oy, are o
experientd aproape identici cu harvester-ul siu 1270E
IT4, in regiunea Savoniei de Nord.

“Sistemul PPC imbunititeste cu siguranta productivi-
tatea, in sensul profitabilititii operationale — reduce can-
titatea de combustibil necesard pentru o anumiti opera-
tie specificd, astfel ca dupa aceea, veti simti ci veti avea



| Putere adaptiva, confort permanent. Opera-
torul Juha Reinikainen nu lauda doar avantajele
sistemului PPC, ci si confortul general de opera-
re al harvester-elor John Deere.

mai mulgi bani in buzunare.”

“Noul sistem PPC a dus la reducerea consumului de
combustibil cu aproximativ zece procente,” ne spune
Reinikainen.

Acesta are o experientd de peste 300 de ore de lucru cu
sistemul de control a puterii de procesare.

“PPC reprezintd cu adevirat un sistem valoros, mai

Unu, doi, trei ... start!
PPC nivel 1 : Modul de economie energetica

Functionarea utilajului este optimizata pentru o
economie maxima de combustibil atunci cand nu este
nevoie de intreaga putere a acestuia. Potrivit pentru
operatiile de rarire, etc.

PPC nivel 2 : Modul de echilibrare optimizata

Functionarea utilajului este optimizata pentru a oferi
o buni productivitate (m?/h) si un consum bun de
combustibil (litri/m?). PPC nivelul 2 este avantajos
atunci cand utilajul este folosit pentru operatii asupra
unor arbori cu dimensiuni asemanatoare valorilor
nominale ale masinii.

PPC nivel 3 : Modul de functionare la putere
maxima

Functionarea utilajului este optimizatd pentru

putere maxima atunci cand se proceseaza arbori de
foarte mari dimensiuni si foarte grei. Atunci cand se
proceseazd un singur arbore de foarte mari dimensi-
uni si utilajul este intr-un nivel inferior, se poate activa
intermitent sistemul PPC nivel 3. Modul de functionare
intermitent in nivelul 3 este automat dezactivat in
momentul in care se incheie procesarea busteanului.

ales atunci cAnd se proceseaza un arbore de mici dimen-
siuni cu un utilaj greu. Acum puteti evita cu mare usu-
ringa utilizarea motorului la o turatie mare, daci acest
lucru nu este strict necesar, ca de exemplu la operatia de
ririre.”

Si cu sigurantd, in cazul utilajelor dotate cu sistemul
PPC, nu se va ajunge in situatia de a nu dispune de toa-
ta puterea.

“Cea mai mare parte a operatiilor pot fi executate in
regim PPC nivel 2; nivelul 3 este necesar doar in cazul
bustenilor foarte dificili, iar nivelul 1 este potrivit pen-
tru bustenii de dimensiuni mai mici,” afirma Heikki
Yijili.

“Singurul lucru necesar
- degetul mare”

Sistemul PPC este acum disponibil ca o caracteristicd
standard in cazul tuturor harvester-elor noi John Dee-
re 1270E IT 4 si 1470E 1T4 utilizind sistemul de pom-
pare cu pompa duali in circuit deschis. Printre altele,
acest sistem afecteaza nivelul turatiei motorului diesel,
mentinind niveluri adaptive ale presiunii in timpul
alimentirii capului de procesare al utilajului, reglarea
vitezelor de tiiere in functie de dimensiunea bustea-
nului si functionarea cu diferiti paramaterii preselec-
tati din software-ul de control TimberLink.

Simbolul nivelului de putere selectat este afisat in col-
tul din stAnga sus de pe tastatura de lucru a harvester-
ului. Atit Yijild cit si Reinikainen considera sistemul ca
fiind unul cu adevarat ergonomic.

“Ne ajutd mult usuringa cu care se utilizeazi. Nu tre-
buie s3 ghicesti, vezi continuu nivelul de putere care se
utilizeazd,” ne spune Heikki Yijila.

“Pentru a utiliza sistemul, singurul lucru necesar este
utilizarea degetului mare,” adaugd Juha Reinikainen. ¢
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IAR CHEIA PENTRU
O PROFITABILITATE
MAXIMA ESTE ...

Retineti: cel mai bun sfat pentru o profitabilitate
maxima este acela de a folosi rolele potrivite

si de a alege setarile potrivite pentru capul de
procesare al harvester-ului!!

Sunt putine lucrurile pe care trebuie si le
retineti pentru a mengine productivitatea
harvester-ului dumneavoastri la un nivel
bun. Si incepem cu ceva fundamental, un
lucru cunoscut de toti dar, pe care uneori
avem tendinta si-l uitim.

Trebuie si aveti intotdeauna in vede-
re conditiile existente in locatia in care
veti lucra si speciile de arbori care urmea-
zd sd fie doborate. Alegeti apoi tipul co-
rect de role de alimentare care si se potri-
veascd nevoilor voastre. Dupd cum bine
stiti, doar alimentarea anterioard reprezin-
td bani in buzunare. Daci bugteanul alu-
neci si trebuie sa dati cu spatele in tim-
pul alimentarii, aceastd operatie va va cos-
ta timp si bani.

Arborii au o scoarfa extrem de subtire si
pot fi foarte usor deteriorati; astfel, indi-
ferent de specia de arbore, trebuie si utili-
zati role cu pinteni cAt mai putin agresivi.

De exemplu, a se vedea rola de tip V,
ilustratd in imagine.

Rolele, numite ,,standard” sunt reco-
mandate pentru conifere relativ rectilinii,
cum ar fi arbori de esentd moale, firi o
coroani semnificativi.

Spre deosebire de acestea, rolele agresive
au fost proiectate pentru a se utiliza fie in
cazul coniferelor cu o coroani mai bogati,
care au o scoartd mai groasi, cu un coro-
nament mai bogat, sau cum ar fi foioase-

le, cu un trunchi curbat, de exemplu arbo-
rii de esente tari.

Pintenii de dimensiuni mai mari de pe
rolele agresive asigurd o prindere mai buni
la o presiune mai mici a cilindrului rolei,
slibind astfel sarcina pe capul de procesare
si economisind combustibil.

Cu o presiune corectd a cilindrului ro-
lei, rolele agresive garanteazd o aderen-
td bund a arborelui §i nu, in ciuda nume-
lui, lezeaza suprafata arborelui, pintenii
mai lagi actionind practic cu o presiune
mai micd.

In conditiile in care este necesari utili-
zarea rolelor agresive, rolele standard cu o
presiune a cilindrului mai mare nu pot fi
utilizate ca inlocuitor, deoarece presiunea
excesivd a cilindrului va duce la o dimi-
nuare a vitezei de alimentare si la cresterea
consumului de combustibil.

Retineti: consumul de combustibil per
metrul cub de material lemnos produs (I/
m?) reprezintd cea mai bund si singura
metodi de a vd misura profitabilitatea!

Consultati manualul de operare pentru
a afla presiunea corecti a cilindrului rolei.
Daci vreti s va asigurati cd utilizagi har-
vester-ul si capul de procesare al acestuia
la intregul lor potential, contactati-vd dea-
ler-ul zonal §i programati-va o zi de reglaj
pentru harvester-ul vostru.
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Controlul final al bratului,

PRODUCTIVITATE MAI
MARE, MAI PUTINE VIBRATII '1

Noul sistem de control al bratului
macaralei (SBC) face operarea
forwarder-elor John Deere mai
eficienta, mai precisa si mai eficienta.

Controlul fin al bragului reprezinti o noud inovatie

John Deere care aduce forwarder-elor o eficienti ridicatd si
confort de operare. Practic, inovarea consta intr-un algo-
ritm de filtrare care a fost addugat software-ului de control
al utilajului, cu scopul de a reduce vibratiile, a imbunacagii
precizia bragului si efienta in functionare.

,Sistemul de control fin al bragului macaralei filtreaza mis-
cérile inutile ale joystick-ului. Aceasta filtrare are ca rezultat o
crestere semnificativi a vitezei de incircare si deci a produc-
tivitigii. In acelasi timp, SBC ajuti la menginerea performan-
telor de operare,” a concluzionat Ahti Lehtinen, managerul
pentru asistentd tehnicd al companiei John Deere din Tampe-
re, Finlanda.

HIntr-un fel, sistemul SBC este ca si sistemul de control al
tractiunii si sistemul ABS dintr-un autoturism. Acesta filtreazi
erorile, ficAnd functionarea utilajului mai eficienta si mai con-
fortabild,” a mai comparat acesta.

Conform celor spuse de specialistul in automatizari al com-
paniei John Deere, Juha Jarvenpai, controlul bragului cu aju-
torul noului sistem oferd o senzatie de finete si precizie pentru
méinile operatorului.

,Un brat dotat cu sistemul SBC nu are misciri necontrola-
te — nici chiar atunci cind se lucreazi la raza maxima de acgiu-
ne. In plus, veti observa imediat ¢, in comparatie cu perioada
anterioard, in cabina se vor transmite mult mai putine vibratii
sau miscari necontrolate.”

»Un utilaj complet diferit”
Dennis Kenna din Irlanda sustine si el afirmatia lui Jar-
venpid. Kenna a incercat noul sistem SBC in Tampere, in
septembrie 2012. Acesta a subliniat faptul ci diferenta es-
te semnificativd in cazul forwarder-ului 1010E pe care el il
conduce, care nu are acest sistem.

,»Bratul functioneazi fin i cu mare acuratete; poti imediat
simt¢i diferenta.

Si existd mult mai putine misciri necontrolate care sa se
transfere in cabind,” ne explica Kenna.

Neil Maxwell, din Scotia, a testat si el noul sistem, impreu-
nd cu Kenna i tine sd sublinieze usuringa cu care se poate con-
trola noul sistem.

Operatorul Marko Lehkonen estimeaza ca viteza bratului
poate fi crescuta cu cel putin 10-15 procente, fara a compro-
mite manevrabilitatea utilajului.

»istemul SBC v oferd posibilitatea de a sim¢i mai bine bra-
tul. Aceasta este o imbunititire considerabild,” a concluzionat
Maxwell.

In Finlanda, operatorul companiei Metsi-Tuominen Oy,
Marko Lehkonen, are cea mai mare experienta in operarea cu
sistemul SBC. El a fost implicat in testarea sistemului incd din
faza de dezvoltare a acestuia. Forwarder-ul 1210F condus de
Lehkonen a primit in februarie-martie upgrade-ul sistemului
SBC; dupi upgrade, acest a afirmat ci utilajul pare a fi altul.

,Dupi primele trei minute, am simtit ca utilajul ar fi fost
unul cu totul altul decit cel pe care-] utilizam pana atunci. Sis-
temul aduce precizie si finete in operatii deoarece miscarile
sunt mai liniare si mai fin integrate unele cu altele. Tar vibratii-
le care se resimteau in cabini s-au redus semnificativ,” a descris
Lehknonen primele sale experinte cu utilajul upgradat.

,Primul gand care mi-a trecut atunci prin minte a fost ci
utilajul nu mai trebuie si suporte alte modificari — era perfect
asa cum era!”

Lehkonen considera ci sistemul SBC atrage dupa sine o
crestere semnificativi a vitezei.

Compania John Deere lucreazi acum la dezvoltarea unui
sistem de control al bratului si pentru harvestere. In acest mo-
ment, el este disponibil doar pentru forwardere.

Si seria E mai veche de forwardere poate fi modernizata cu
acest sistem. Practic, ne explicd Jarvenpii, upgradarea inseam-
na inlocuirea unitdtii de procesare, responsabild pentru con-
trolul bratului, cu o unitate mai puternic si adiugarea algorit-
mului de control al bragului la software-ul utilajului. ®

“Filtreaza erorile, facand operarea mai confortabila si mai eficienta.”




Computer si software. ” Este usor sa
incepi sa utilizezi pachetul Timber-
Office 5.0, afirma specialistul in auto-
matizari al companiei John Deere, Antti
Korkiakoski, din Tampere, Finlanda.

s WA

Un pachet
EXTRAORDINAR

DE PROGRAME

TEXT REALIZAT DE KIMMO KIIMALAINEN_FOTOGRAFII DE HANNU VANHANEN_ILUSTRATII DE ANTTI NIKUNEN
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Colectarea si transmiterea datelor utilajului printr-o apasare
de buton, analiza si raportarea automata si puternica
focusare a acestora pe utilizator fac din noul pachet
TimberOffice 5.0 o unealta care le permite antreprenorilor
din domeniul utilajelor forestiere sa administreze eficient

chiar si o flota mare de utilaje.

u greu s-ar putea realiza mai usor sau mai ra-

pid colectarea, transmisia si analiza datelor de

functionare i de productie. La terminarea lo-

tului marcat pentru taiere, operatorul utilaju-

lui forestier apasi pe un buton si toate datele
importante sunt transmise in birou / departament in doar
citeva secunde pentru a fi utilizate de citre software-ul de
administrare TimberOffice.

Dupi transferul wireless al datelor, operatorul este
imediat pregitit pentru urmatoarea lui sarcind. Antrepre-
norul, in schimb, a receptionat practic in timp real, un
instantaneu al consumului si productivitdtii utilajului, a
petformantelor operatorului, tendigele de evolugie pe ter-
men lung si un numar de algi factori importanti ce ar pu-
tea afecta profitabilitatea operationali a afacerii.

Toate cele descrise mai sus sunt posibile cu pachetul
complet reinnoit de software TimberOffice care combi-
na toate aplicatiile de administrare intr-un singur pachet
eficientizat. Acesta colecteazd automat datele transmise
unui computer si le prezintd dupa necesitati, in rapoarte
complete si prezentiri grafice explicative.

Potential neexplorat

Acum sistemul TiberOffice poate face chiar mai mult de
atat. Acesta poate colecta date pentru sistemul de mana-
gement de la utilajele flotei, ce poate fi constituitd chiar
din sute de harvestere si forwardere. Poate fi utilizat pen-
tru a compara performentele utilajelor, unul cu altul, si
un utilaj din componenta flotei cu datele de referinta cu-
prinzand datele caracteristice de performanti ale utilaje-
lor corespunzitoare.

Cu o uguringd fard precedent, aceastd solugie ii oferd
proprietarului afacerii o imagine detaliati a, de exemplu
indicatorilor economici cheie ai utilajelor companiei si
a tenditelor acestora, in orice moment din timpul recol-
tirii. Beneficiile pachetului sunt incontestabile: Timber-
Office indici cu rapiditate toate gatuirile / locurile ingus-
te care afecteaza eficienta si productivitatea totala si ajutd
la eliminarea acestora, inci dintr-o fazi incipienta.

In acelasi timp, pachetul de aplicatii oferd un suport
solid tuturor celor implicati in managementul operatio-
nal si in actul decizional. Sistemul face posibild nu doar
directionarea utilajelor in locatia corectd, acesta pemite si
indicarea cu precizie si usuringd a problemelor dar si eva-
luarea performantelor operatorului este mai facila ca ina-
inte.

»Pachetul de noud generatie TimberOffice 5.0 permite
managementul centralizat al flotelor mari si compararea
rezultatelor. Acesta utilizeazi datele provenite de la uti-
lajele dotate cu sistemul de control TimberMatic iar sis-
temul TimberLink analizeazi datele in acelagi mediu al

aplicatiei,” ne explici Matti Tarkka, managerul tehnic al
companiei John Deere, din Tampere, Finlanda.

»lmaginea de ansamblu vi ajuti sa gisiti potentialuri
care nu sunt exploatate — setiri ale utilajului sau tehnici
ale operatorului — gisind astfel metode pentru a remedia
problema. Altfel, acest gen de decizii trebuie luate bazin-
du-vi doar pe instinct.”

in ciuda abordirii aplicate a datelor, necesitagile utili-
zatorului nu au fost nici ele uitate in dezvoltarea sistemu-
lui de management. De fapt, ele au devenit, in mod con-
stient, o prioritate i, conform spuselor lui Matti Tarkka,
utilitatea generala a stat in mod constant in atentia pro-
iectantilor.

»~Am vrut sa acordim atentie necesititilor clientilor si
sd evitim aga-numitele solutii ingineresti atunci cind am
conceput interfata utilizatorului. Din acest motiv, in fa-
za de proiectare a utilitdtii, au fost implicate o companie
specializatd i cAtiva dintre cliengii nostri suedezi si fin-
landezi.”

Rezultatul s-a concretizat in solutii care
mai degraba reduc volumul de lucru decit
sa-] transfere in alte parti.

,» Unul dintre clientii care au participat la
faza de dezoltare a proiectului avenit cu ide-

~TimberOffice
a imbunatatit

ea ca printr-o simpld apdsare de buton si se considerabil
realizeze fird fir transferul de date de la uti- .

laj pana la emailul companiei. In schimb, eﬁCIenta

prin automatizarea TimberOffice se are gri- man age mentu | u i

ja de restul: de la copie de rezervd si procesa-
re, la rapoartele si graficele usor lizibile,” ob-
servi Tarkka.

in timpul fazei de dezvoltare a proiectu-
lui s-a renuntat la unele idei initiale, deoare-
ce acestea s-au dovedit a fi inutile din punc-

operational zilnic
din domeniul
forestier al

tul de vedere al utilizatorului final. com pa niel
Solutiile orientate pe utilizator au fost 13- noastre.”

udate de, printre algii, compania finlande- ]

z3 Metsikonepalvelu Oy, una dintre compa- Timo Tolppa

niile participante la faza de dezvoltare a pro-
iectului.

»Suntem foarte plicut impresionati de dezvoltarea
unui produs orientat pe utilizator, cum este software-ul
TimberOffice. Acesta a imbunititit considerabil eficienta
managementului operational zilnic din domeniul foresti-
er al companiei noastre,” ne declara Timo Tolppa, CEO,
Metsikonepalvelu Oy. Compania Metsikonepalvelu Oy,
infiingata in anul 1970, are 90 de angajati din domeniul
forestier, dispune de o flotd formata din so de utilaje si
recolteazi 1,3 milioane de m3 material lemnos, in Finlan-
da si Suedia.

Metsakonepalvelu Oy
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In aplicatia TimberOffice, datele se prezinta ca niste simple numere...

ilor, astfel, chiar si numai din acest mo-
tiv, noile solutii sunt necesare. Utilizarea
unui sistem de management este una din-
tre ciile prin care se poate creste eficienta
operationali si se pot reduce costurile unei
companii,” ne explici Lehtinen.
Dezvoltarea continud a utilajelor foresti-
ere a contribuit si ea la necesitatea de a crea
un pachet de software de ultimi generatie.
»Pe parcursul ultimilor zece ani, utila-
jele forestiere ale companiei John Deere
au suferit numeroase inovatii. Am dorit s
updatim aplicatiile de administrare pentru
a tine pasul cu dezvoltarea utilajelor.”

Mai multe utilaje,
) costuri mai mici

Reinnoirea completi a sistemu-

lui TimberOffice nu a fost o simpld
coincidentd, ci o consecinta indirectd
a schimbirilor structurale ce au avut
loc in domeniu.

Ahti Lehtinen, managerul departa-
mentului de asistentd tehnici al compa-
niei John Deere, din Tampere, Finlan-
da, estimeazi ci dimensiunile medii ale
companiilor forestiere au crescut conti-
nuu pe parcursul ultimei decade si nu-
marul mediu de utilaje a crescut, astfel
cd scopul noului pachet a fost acela de a

permite administrarea unor flote intre-
gi de utilaje.

Acelasi nume, pachet nou
S-a investit foarte multd munci in no-
ul software dar, aceasta se regiseste in
produsul final care a rezultat. Conform
spuselor lui Matti Tarkka si Ahti Leh-
tinen, sistemul TimberOffice poate fi
numit cea mai vastd $i mai inteligen-
td aplicatie de administrare a utilajelor
forestiere de pe piatd. Acesta curpin-
de practic tot ceea ce este necesar pen-
tru administrarea facild si centraliza-
td — dar totusi detaliatd — a marilor flo-
te de utilaje.
in total, compania John Deere a avut
nevoie de trei ani pentru a crea noul pa-
chet. Stacheta a fost fixata sus, incd de la
bun inceput, si nu au fost economisite
nici un fel de resurse.
»Nu am dorit si incredingim dezvol-
tarea noului pachet unui singur anga-
jat care si lucreze la un birou specializat
in rezolvarea unor probleme secunda-

,In urmi cu zece ani, companiile cu
un singur utilaj era un fapt absolut co-
mun; doar in Finlanda existau citeva
companii mai mari. Astizi, clientii sunt
interesati sd negocieze contracte semni-
ficativ mai mari, in ceea ce priveste vo-
lumul de arbori doborati. Aceasta a con-
dus partial la situatia in care contractan-

tul principal administreaza, in general,
un numdr de 5 — 10 utilaje, si chiar sub-
contractanti, iar managementul a deve-
nit din ce in ce mai exigent,” ne descrie
Lehtinen.

In acelasi timp, noul sistem Timber-
Office vd ajutd si sd usurati povara finan-
ciari resimtitd de aproape toate compa-
niile forestiere in ziua de astizi.

,Costurile au crescut in acest dome-
niu mai repede decit structura compani-

forestier

JDLink™

Solutia pentru managementul utilajelor si
flotelor JDLink™ este un sistem telematic
proiectat pentru a conecta la distanta
proprietarii utilajelor si administratorii

cat si personalul de servisare cu utilajele

lor — permitand transmiterea unor alerte in
timp real, a informatiilor necesare utilajului,
cum ar fi localizarea, utilizarea, consumul de
combustibil si datele de mentenantd, pentru
a putea lua decizii in timp real prin care sa se
optimizeze functionarea utilajelor.

Controlul de la distanta prin JDLink ofera date precise despre utilajele forestiere, in timp real

Datele utilajului in timp real - oriunde,
oricand? Da, daca utilizati sistemul de
control de la distanta!

Cu noul sistem JDLink obtineti
informatii detaliate despre orele de
functionare, alarme, nevoi de servisare si
despre consumul in timp real al utilajelor
forestiere din generatia IT4, oriunde

v-ati afla. In plus, puteti vizualiza locatia
utilajului forestier pe Google Maps iar
functia de alarma antifurt va pazeste
utilajul de hoti.

Managerul departamentului de asis-
tentd tehnica al companiei John Deere,
Ahti Lehtinen, si managerul tehnic, Matti
Tarkka, din Tampere, Finlanda, consi-

dera sistemul JDLink ca un pas logic

si important pe care compania John
Deere I-a facut pentru a aduce si utilajele
forestiere in lumea aplicatiilor de control
de la distanta. Acestia au subliniat ca
sistemul JDLink nu reprezinta capatul
etapei de dezvoltare, ci mai degraba un
nou inceput al acesteia.
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~Acest domeniu are un potential
extraordinar si ritmul nostru de dezvol-
tare este unul rapid. O multitudine de
noi date vor fi disponibile pentru clientii
nostri,’ ne promite Tarkka.

Practic, este posibila utilizarea JDLink
cu orice harvester sau forwarder John
Deere de generatie IT4. Dupa ce se
primeste identificarea JDLink, puteti
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... §i poate fi vizualizat sub forma unei grafici ilustrate. Un sistem usor
de folosit care contine un manual electronic. Utilizatorul poate accesa
instructiunile pentru meniul afisat prin simpla apasare a semnului,?".

re; in locul acestuia, am alcituit o echipd
devotatd muncii de dezvoltare. Au fost
aproximativ zece oameni care au lucrat
la acest proiect ce s-a intins pe parcursul
citorva ani,” calculeazi Tarkka.

Munca de dezvoltare nu a inceput de
la zero; la bazi au stat unele lucriri ince-
pute in anul 2000. Prima generatie a pa-
chetului TimberOffice, un produs fami-
liar multor utilizatori ai produselor John
Deere, a fost dezvoltat in mai multe eta-
pe, pe parcursul unei decade.

In comparatie cu solutia integratd as-
tizi, ugor de folosit si orientatd spre cli-
ent, explica Tarkka, pachetul de prima
generatie a fost mai degraba o umbreld
genericd de mari dimensiuni, sub al ca-
rui nume se regdseau mai multe aplicatii
separate ale companiei John Deere.

Sofware-ul,

un PC si un e-mail

Ce i trebuie cu adevirat unui antre-
prenor forestier pentru a incepe s uti-
lizeze sistemul TimberOffice?

»Doar licenta de software si un PC cu
sistemul Windows XP SP3 sau un alt
sistem de operare Windows mai nou pe
care si-si instaleze software-ul,” ne ris-
punde Antti Korkiakoski, expert in au-
tomatizdri §i participant al proiectului
de dezvoltare.

Conform spuselor lui Matti Tarkka,
Manager Tehnic, solugia TimberOffi-
ce este totodatd si o investitie profitabild,

utiliza orice browser de internet pentru a
afisa datele utilajului vostru pe compu-
ter, tableta sau sistem TimberOffice al
companiei John Deere la care sistemul de
control la distanta JDLink este conectat
printr-un browser.

Sistemul de control la distantd JDLink
este unul cu doua cai, astfel ca transferul
de date este posibil si dinspre terminal

din punctul de vedere al costurilor.

»Aceasta nu este o investifie mare
pentru un antreprenor. Pretul licentei
este situat in acceasi plaji cu cel al altor
produse medii de software.”

Compania John Deere le oferd clien-
tilor suport pentru instruire in utilizarea
aplicatiei. In plus, software-ul vine cu
un pachet amplu de date cuprinzind da-
te de referingd cuprinzitoare. Datele de
referingd le permit utilizatorilor pache-
tului TimberOffice 5.0 si compare per-
formantele propriilor lor utilaje, consu-
mul si alti indicatori cheie cu mediile al-
tor utilaje similare John Deere.

TimberOffice 5.0

TimberOffice 5.0 este un nou sistem de
management al performantelor flotelor

de utilaje forestiere, proiectat pentru
antreprenorii forestieri si pentru companiile
forestiere. Acesta cuprinde cel mai evoluat
software de pe piatd pentru managementul
flotelor de utilaje forestiere si controlul
utilajelor. TimberOffice 5.0 cuprinde cinci
programe dependente unul de altul si
combina eficient informatiile pe care le
primesc: managementul flotei, instructiuni
de tdiere, transferul de date, TimberNavi™ si
TimberCalc™.

spre utilajul IT4. Aceasta reprezinta

o modalitate practica de updatare

de la distanta a sistemului de control
pentru motoarele utilajelor IT4 la ultima
versiune.

Un contractant al utilajului poate
utiliza software-ul JDLink Ultimate gratis,
vreme de trei ani de la data achizitionarii
utilajului IT4.
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TEXT REALIZAT DE KIMMO KIMALAINEN FOTOGRAFII DE ERIK-JAN OUWERKERK

iua reglajului este un instrument important
pentru antreprenorul german din domeniul fo-
restier Alois Dreps, care il ajutd sd isi mentind
afacerea pe picioare in vremurile grele.

»Daci ai peste 10 utilaje forestiere care lu-
creazi pe o arie extinsd, poate chiar si la sute de kilometri
distantd unul fatd de altul, nu ai cum si le controlezi pe toa-
te personal. Pentru a putea estima productivitatea si calcu-
la cote si investitii intr-un mod echitabil din punct de vedere
financiar ai neapirat nevoie de un instrument de incredere”,

spune Dreps. ,,Cu utilajele verificate periodic mi pot baza pe
ele si imi pot mentine afacerea profitabild — chiar si in vre-
murile mai grele.”

Dreps stie in mod sigur despre ce vorbeste: familia sa a fost
implicata in industria forestierd din Germania inci din anii
‘50 si a vazut cum traditionala asociere dintre om si cal s-a
dezvoltat odatd cu trecerea generatiilor intr-o afacere sofisti-
cata si high-tech, bazata pe utilaje.

Acum, dupd aproape 60 de ani, nu a mai rimas nici micar
un cal care si lucreze pentru Dreps; in schimb, sunt sase har-
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vestere si cinci forwardere, doua camioane si 15 angajati. locuiti cu utilaje forestiere, care tot timpul devin din ce in ce
Subcontractorii ii pun la dispozitie mai multe utilaje cAnd ~ mai sofisticate”, remarca Derps.
este cazul iar in momentele de varf sunt aproape 15 utila-

je care lucreazd pentru Dreps — o dezvoltare pe care tatdl lui ~ Simte diferenta. Firi cai, afacerea nu mai are nevoie nici

Dreps nici nu si-ar fl imaginat-o cu jumitate de secol in ur-  de un veterinar.

mi. Este insi nevoie de un tratament serios pentru ca utilajele
»De fapt familia mea si-a cAstigat existenta de pe urma p3-  high-tech si fie fiabile.

durii de cateva generatii. Totul a inceput ca o afacere mix- Iar aici este locul unde un reprezentant german al compa-

td — agriculturd si silviculturi - si incd imi amintesc cum tatdl  niei John Deere, NUHN GmbH & Co. KG - o companie
meu transporta lemnele cu cai. Acestia au fost mai apoi in- care activeazd in domeniul forestier inci din 1978 - si | l )
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Practic. Toate informatiile pentru ziua de reglaj
sunt stranse in conditii de lucru reale si analizate
atent pentru a aduce utilajele forestiere la un
nivel optim.
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tehnicianul lor de servisare Maik Hahnle joaci un
rol cheie. Sub denumirea generici ,,Control de efi-
cienfd” acestia pun la dispozitia companiei Forstbe-
trieb Alois Dreps toate informatiile, asistenta pen-
tru ziua de reglaj si intretinerea necesara pentru
pistrare in stare perfectd a, spre exemplu, noului
sau harvester 1170E.

Ultima verificare a avut loc la data de 8 august
2012 in Hartmuthsachen, Hesse, Germania.

» Mali intii verific performanta globald a uti-
lajului iar apoi export datele prin sistemul Tim-
berLink. Repar ceea ce trebuie reparat, updatez
software-ul utilajului, ajustez presiunea si calibrez
unitatea de misurare. Apoi operatorul lucreazi
aproximativ doud, trei ore cu acest utilaj iar siste-
mul colecteazi noi date pentru comparare”, ne ex-
plica Hahnle.

Potrivit spuselor lui Hahnle, diferenta este vizi-
bild pentru detindtorul utilajului forestier chiar din
momentul compararii datelor TimberLink anteri-
oare cu datele colectate dupi reglaj: mai multd efi-
ciengd, mai multi fiabilitate, costuri reduse.

»Acest utilaj nu avea defectiuni, am ajustat doar
presiunea pentru a obtine mai multd putere nece-
sard pentru tiere §i alimentare, am calibrat uni-
tatea de misurare, am updatat software-ul si am
schimbat rolele de alimentare uzate.

A fost usor, din moment ce aveam majoritatea
pieselor de schimb in masina de asistentd tehnici si
le puteam inlocui pe loc”, ne spune Hahnle.

El accentueazd importanta servisarii, atit a carac-

"Ziua de reglaj te ajuta sa
mentii fiabile, in perfecta
stare de functionare,
chiar si un numar mare
de utilaje forestiere”.

Alois Dreps, antreprenor din domeniul forestier

teristicilor high-tech ale utilajului forestier, cat si a
celor low-tech, deoarece ambele pot afecta perfor-
manta globali a utilajului.

»Misurarea arborilor cu o unitate de misurare
necalibratd va genera date gresite si deci nefolosi-
toare. Iar lucrurile minore cum ar fi ascugirea capu-
lui de tiiere al harvester-ului nu pare a fi cine stie
ce, dar poate avea un efect major. Asa cum nimeni
nu ar tiia lemne cu un topor neascutit...”

Servisarea reprezinta cheia. Alois Dreps si-a
cumpdrat primul harvester in 1998. A incercat si
produsele altor producitori insi acum flota sa es-
te compusa aproape in totalitate din utilaje foresti-
ere John Deere.

Potrivit spuselor acestuia, loialitatea fatd de
brand este in mare parte datorata asistentei si servi-
ciilor de servisare oferite de compania John Deere
si de reprezentantul acesteia, compania NUHN.

,Pentru mine, servisarea a jucat un rol cheie;
nu am fost mulfumit de calitatea servisirii pen-
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In CMemoriam

Cu multi tristete in suflet anungim trecerea
in nefiinta a prietenului si colegului nostru

Maik Hahnle. Decesul siu subit, in data de

28 August 2012, la varsta de 31 de ani a repre-

zentat un $oc pentru noi toti.

Maik Hahnle a fost alaturi de companie in-
cepind cu anul 1999. Felul siu de a fi extrem
de prietenos, competent si mereu de aju-
tor pentru ceilalti, l-au ficut la fel de popu-
lar at4t in rindul clientilor, colegilor si van-
zatorilor.

Vom pastra vesnic in memorie acest om mult
stimat si valoros.

Conducerea si echipele companiilor
Nubn GmbH & Co. KG, Niederjossa si
John Deere Forestry Oy.
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Reactie. Operatorul este intotdeauna primul
care identifica beneficiile zilei fara reglaj:
performanta mai ridicata, mai multa putere,
manipulare mai precisa.

tru vechile mele utilaje. Companiile John Deere si
NUHN sunt intotdeauna alituri de mine si nu tre-
buie s3 astept sau si ascult scuze care si mi lamu-
reascd de ce un anumit lucru nu poate fi ficut”, ne

explicd Derps.

»lar controlul de eficienta este in mod cert
un instrument extraordinar!” Potrivit celor
spuse de Dreps, controalele de eficienta se ridici la
asteptirile sale si il determind sa planifice i s3 con-
duci afacerea intr-un mod care ar fi foarte greu de

realizat firi ele. In esentd, totul se reduce la a te

putea baza pe om si utilaj.

, Irimit un operator cu un utilaj scump intr-

o padure si trebuie s3 pot si am incredere in am-
bii. Da, cunosc personal operatorul, iar companii-
le John Deere si Nuhn GmbH fisi cunosc utilajele”,
ne spune Dreps.

Pentru operatorul unui harvester, Dominik Sie-
vers, avantajele zilei de reglaj din Hartmuthsachsen
au fost evidente imediat, odata cu prima situatie
concreta.

,Utilajul are acum in mod cert mai multd pute-
re in brag, productivitatea capului harvester-ului
este mai ridicatd iar manipularea ramurilor mer-
ge mai lin.

Si bineingeles, sunt si toate aceste noi gadget-uri
in software-ul utilajului”, ne explica Sievers.

Acesta are peste 10 ani de experienti cu harves-
terele companiei John Deere si este foarte mulgu-
mit cu imbunititirea performantelor utilajului du-
pi ziua de reglaj.

»Este intr-adevir ceva demn de toatd lauda.”
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Directorul executiv al companiei AFCO, Maryléne Pinlet, a primit Premiul pentru excelentd pentru dealerii din domeniul indus-
triei forestiere acordat de compania John Deere in anul 2012. Ceilalti participanti, de la stanga la dreapta, sunt Markku Ojaniemi,
manager, asistenta tehnica; Sylvian Martin, manager zonal, vanzari si marketing; Erik Ducourtil manager zonal de servisare;
Marylene Pinlet, director executiv AFCO; Arne Bergmann, director de vanzari si marketing; Janne Méarkalad manager, operatii de

intermediere si marketing strategic.

Compania AFCO castiga Premiul pentru excelenta p
niul industriei forestiere acordat de compania John |

Strategia ,Dealer-ul
viitorului” va accelera
dezvoltarea retelei de
distributie a companiei
John Deere.

Compania francezd AFCO este cis-
tigitoarea Premiului pentru excelen-
1 pentru dealerii din domeniul in-
dustriei forestiere acordat de com-
pania John Deere in anul 2012. In
ultimii ani, compania AFCO a fi-
cut progrese importante in dezvol-
tarea si promovarea serviciilor sa-

le de mentenanta si asistentd tehnicd
iar acum rezultatele incep si se vada
mai clar in succesul afacerii AFCO.
Spre deosebire de cAstigitorii anteri-
ori ai acestui premiu, compania AF-
CO este o afacere de familie de di-

mensiuni relativ reduse; asta o face
un exemplu excelent pentru alti de-
aleri ai companiei John Deere, simi-
lari in implementarea strategiei ,,De-
aler-ul viitorului”.

Obiectivele si actiunile viitoare
ale companiei John Deere pentru a-
si dezvolta si mentine o retea de dis-
tributie de clasi mondiala au fost
prezentate la intilnirea anuald ce
a avut loc la sfarsitul lunii august,
2012, in localitatea Joensuu, Finlan-
da. Strategia intAlnirii Dealer-ul vi-
itorului consti in intirirea orienti-
rii citre client, dimensionarea me-
die si profesionalismul operational
al dealerilor, cAt si cresterea spiritu-
lui comunitar si al colaboririi din-
tre compania John Deere si repre-
zentantii sai.

Participantii la intilnire s-au bu-

Reprezentanti ai 24
de dealeri ai com-
paniei John Deere

din toata Europa au
participat la intalni-
rea din Finlanda.

curat de ocazia de a discuta cu algi
dealeri despre proiectele lor de mar-
keting si dezvoltare; intalnirea s-a
incheiat cu o vizitd la una din fabri-
cile companiei John Deere, din Jo-
ensuu. La meciul de fotbal jucat la
fiecare intalnire anuali, echipa de-
alerilor a invins echipa companiei
John Deere cu scorul de 6 la 2.
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Deere isi intensifica

a si de constructii a companiei John Deere a im-
serie de schimbari organizationale pentru a isi spori fo-
asupra clientilor din domeniul forestier. Schimbarile imbu-
tescalinierea si managementul general al portofoliului global al
produselor forestiere si gestiunea liniilor de produse forestiere.

Schimbarile includ si numirea lui Martin L. Wilkinson in pozitia
de vicepresedinte al Dezvoltarii internationale a afacerii si a dome-
niului forestier din cadrul Diviziei internationale forestiera si de con-
structii.

Compania John Deere a facut si doua numiri in cadrul organiza-
tiei sale europene. Jari Mennala este numit in functia de Director
General al Departamentului de Vanzari utilaje forestiere in Europa.
Mennala va avea responsabilitatea globala a afacerilor detinute de
compania John Deere din Finlanda, Suedia, Norvegia, Marea Brita-
nie si Irlanda. Anders Stromgren este numit in functia de Director
General de Vanzari al Departamentului de Vanzari utilaje forestiere.
Stromgren va conduce activitatea de vanzare din cadrul organizatii-
lor de vanzari detinute de compania John Deere.

Pe langa Jari Mennala, si urmatorii lideri din Organizatia forestie-
ra europeana si echipele lor vor incepe sa fi raporteze lui Wilkinson:
Timo Kyttala Director Clienti importanti din domeniul forestier glo-
bal; Jussi Malmi, Director General Utilaje forestiere de recoltare bus-
teni si Janne Markala Director Operatiuni Dealeri si Marketing Stra-
tegic.

Fost Director al departamentului de vanzari si marketing, Divizia
forestiera si de constructii Europa, Dr. Arne Bergmann, a fost numi-
ta in pozitia de Director al departamentului de Vanzari Rusia, Divizia
John Deere Ag & Turf, cu incepere de la 1ianuarie 2013.

viziteaza Finlanda

Directoarea diviziei forestiere a Agentiei
forestiere de stat din Belarus, Skidelsky
Forestry, Elena Mikhailovna Chubrik,
afaceristul francez din industria forestiera

neuve Abattage Debardage, afaceristul
estonian din industria forestiera, Alar
Kannik, de la Kanniku OY si Tauri Kakko
de la reprezentanta companiei John Deere
INTRAC Eesti AS au fost incantati sa viziteze
Finlanda in calitate de clienti,de aur”, la
sfarsitul lunii august 2012.

TEXT REALIZAT DE MAURI KAARRE Pe loc repaus

FOTOGRAFIE DE JOHN DEERE/RAMI MARJAMAKI
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Emblema companiei John Deere este vizibila pe umarul stang al

Kaisei Mdkardinen. Parteneriatul va continua la evenimentele
organizate pentru clienti si personal.

John Deere intrd intr-un parteneriat cu b

La targul de utilaje forestiere FinnMETKO organizat la sfarsitul
lunii august 2012, compania John Deere OY a anuntat intrarea intr-
un parteneriat de aur cu biatlonista finlandeza Kaisa Médkarainen.
Mékardinen a fost atleta anului 2011 in Finlanda iar sezonul
trecut a castigat medalia de bronz la proba de cross - femei din
cadrul Campionatului mondial de biatlon si s-a clasat pe locul 4
la Cupa mondiala. In sezonul precedent, Mikariinen a castigat
medalia de aur la proba de urmarire si pe cea de argint la sprint la
Campionatele mondiale; aceasta a castigat si Globul de cristal al
Cupei mondiale. Makarainen a urcat pe podiumul Cupei mondiale
de 24 de ori in cariera sa, un numar extraordinar.

Starul biatlonist a atras o mare
masa de oameni entuziasti care "Am tra S d e
15-20000

asteptau un autograf din partea ei la
expozitia de utilaj forestier de vara d : n
trecutd. In plus, ea e ori pe an.

si-a testat abilitatile in domeniul forestier cu ajutorul unui
simulator si al unui forwarder.

Mékarainen afirma ca stia de compania John Deere cu mult
fnaintea inceperii parteneriatului.

»A fost distractiv sa cunosc oameni de la compania John Deere
si din acest domeniu. Respectul meu pentru acest domeniu a cres-
cut dupd ce am avut ocazia de a vedea de ce este nevoie pentru
a opera un utilaj forestier. Am experientd in plantarea puietilor.
Tnsd expozitia cu vanzare m-a adus si la celilalt capat al ciclului
forestier: chiar am avut ocazia sa incarc personal busteni - cu un
forwarder’, ne-a mai spus agera Makarainen zambind.

Cat despre obiectivele sale sportive, ea sustine cd atunci cand
atingi un anumit nivel, nu vrei sa mai urmaresti nimic mai prejos.

,Cred ca dupa un sezon de vara reusit pot concura la acelasi
nivel ca si inainte. Fireste, chiar si un milimetru gresit — sau chiar
o tragere ratata — pot avea un impact major asupra rezultatului
competitiei.

,La mijlocul lunii mai aveam deja 10000 de trageri si lucrasem
mult la antrenamente’, ne spune Mdkarainen. Dupa Metko, aceasta
a mers in Austria,pentru un antrenament chiar si mai intens.”
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Cabina John Deere seria E reprezintd cel mai inovativ si cel mai bun mediu de lucru din

industrie, combinat cu o ergonomie de varf. Functiile automate de nivelare si de rotire absorb @ JOHN DEERE
schimbarile de teren, mentinandu-te concetrat asupra bratului si capului harvester-ului.

Geamurile mari si curbate ofera o vizibilitate extraordinara asupra zonei de lucru.

Cabina seria E este disponibil3, printre altele, cu instalatie automata de aer conditionat, scaun
ajustabil cu suspensie pneumatica si cu comenzi pe cotiere, scari comandate electric, camerd
video retrovizoare, un frigider pentru bauturi racoritoare si un spatiu generos de depozitare.

Datoritd ergonomiei, operatorul ramane activ si devine mai productiv. Cu seria E de la
compania John Deere se pot realiza recoltdri la un nivel de productivitate superior, cu un
control si confort sporit.
www.JohnDeere.com




